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Nombreuxes Options de
Financement pour Une
Entreprise

Les entreprises disposent d'une variété de sources de financement, chacune avec ses propres
avantages et inconvénients. Le choix du financement dépend de divers facteurs, notamment le
stade de développement de I'entreprise, ses besoins en capital, sa capacité de remboursement et

ses objectifs a long terme.

Financement par Fonds Propres

Capital de Démarrage

e Apports des Fondateurs : Les fondateurs investissent leur propre argent dans

I'entreprise.
e Famille et Amis : Les proches des fondateurs peuvent fournir des fonds pour lancer

I'entreprise.
Capital-Risque et Capital-Investissement

o Capital-Risque (Venture Capital) : Investissement de fonds dans des startups ou des
entreprises en croissance rapide avec un fort potentiel de croissance. Les investisseurs en
capital-risque prennent des parts dans I'entreprise en échange de leur investissement.

o Capital-Investissement (Private Equity) : Investissement dans des entreprises
établies souvent pour restructurer, développer ou améliorer la rentabilité de I'entreprise.

Emission d'Actions

e Offre Publique Initiale (IPO) : L'entreprise vend des actions au public pour lever des

fonds sur les marchés boursiers.
« Emissions Privées : Vente d'actions a des investisseurs privés ou a des institutions sans

passer par le marché public.



Financement par Emprunt

Préts Bancaires

e Préts a Court Terme : Préts devant étre remboursés dans un délai d'un an, utilisés pour
financer les besoins de trésorerie ou les stocks.

e Préts a Long Terme : Préts avec une durée de remboursement supérieure a un an,
utilisés pour financer des projets d'investissement ou I'achat d'actifs a long terme.

Lignes de Crédit

e Lignes de Crédit Renouvelables : La banque accorde une limite de crédit que
I'entreprise peut utiliser et rembourser en fonction de ses besoins de trésorerie.

o Lettres de Crédit : Utilisées principalement dans le commerce international pour
garantir le paiement des marchandises.

Obligations et Titres de Créance

e Obligations Corporatives : Titres de créance émis par I'entreprise pour lever des fonds
aupres des investisseurs. Les obligations doivent étre remboursées avec des intéréts sur
une période définie.

o Billets a Ordre : Promesses de paiement d'une certaine somme a une date future,
souvent utilisés pour des transactions commerciales.

Financement Interne

Autofinancement

o Bénéfices Retenus : Utilisation des bénéfices non distribués pour financer les opérations
ou les projets d'expansion de |'entreprise.

e Amortissements et Provisions : Utilisation des fonds mis de c6té pour la dépréciation
des actifs ou les provisions pour charges futures.

Financement Alternatif

Crowdfunding

e Crowdfunding par Récompense : Les individus financent un projet en échange de
produits ou de services futurs.



e Crowdfunding par Prét (Lending-Based) : Les individus prétent de I'argent a
I'entreprise, qui doit étre remboursé avec intéréts.

e Crowdfunding par Actions (Equity-Based) : Les individus investissent dans
I'entreprise en échange de parts de propriété.

Financement Participatif

e Business Angels : Investisseurs individuels fortunés qui investissent leur propre argent
dans des startups en échange de parts de propriété et souvent de conseils stratégiques.

e Incubateurs et Accélérateurs : Organisations qui fournissent un soutien financier, des
services de mentorat et des ressources pour aider les startups a se développer.

Financement Public et Subventions

Subventions Gouvernementales

e Subventions Directes : Fonds fournis par le gouvernement pour soutenir des projets
spécifiques ou des secteurs d'activité.

e Crédits d'Impot : Réductions d'impots accordées pour encourager certaines activités,
comme la recherche et développement (R&D) ou l'investissement dans des technologies
vertes.

Préts et Programmes de Garantie

e Préts Subventionnés : Préts accordés par des organismes publics a des taux d'intérét
réduits pour soutenir certaines activités ou industries.

e Programmes de Garantie de Préts : Le gouvernement ou des organismes publics
garantissent une partie des préts accordés par les banques, réduisant ainsi le risque pour
les préteurs.

Financement Commercial

Crédit Fournisseur

e Conditions de Paiement Déféré : Les fournisseurs accordent des délais de paiement
prolongés pour les biens ou services fournis, permettant ainsi a I'entreprise de gérer sa
trésorerie plus efficacement.

Affacturage



e Vente de Créances : L'entreprise vend ses créances clients a une société d'affacturage
a un prix réduit, obtenant ainsi des liquidités immédiates.



Investir Ses Propres Fonds
ou Emprunter

Les investisseurs doivent évaluer soigneusement leur décision d'investir leur propre argent dans
leur entreprise par rapport a I'emprunt de fonds.

Analyse du Cout du Capital

Cout des Fonds Propres vs. Colt de la Dette

e Couit des Fonds Propres : Le rendement attendu par l'investisseur sur son propre
capital investi. Cela inclut les dividendes futurs et I'appréciation de la valeur de

I'entreprise.
e Colt de la Dette : Le taux d'intérét que I'entreprise paiera sur les fonds empruntés. Il
est généralement fixe et peut étre déduit des impots, ce qui réduit le colt effectif de la

dette.

Rentabilité et Retour sur
Investissement (ROI)

Calcul du ROI pour les Fonds Propres ROI=Be ne’fice Netinvestissement Initial\text{ROI} =
\frac{\text{Bénéfice Net} } {\text{Investissement Initial} }ROI=Investissement InitialBe 'ne fice Net
Comparer le ROl attendu des fonds propres avec le taux d'intérét des emprunts pour déterminer
lequel est le plus avantageux.

Analyse de la Rentabilité des Projets Si le ROl des fonds propres est supérieur au colt de la
dette, investir ses propres fonds pourrait étre plus rentable. Sinon, il pourrait étre plus efficace
d'emprunter.



Risques Financiers

Risque de Liquidité

e Investir des Fonds Propres : Risque de manquer de liquidités personnelles pour faire
face a des besoins financiers imprévus.

e Emprunter : Risque de ne pas pouvoir rembourser les dettes en cas de baisse de
revenus, ce qui pourrait entrainer des difficultés financiéeres.

Risque de Perte en Capital

e Fonds Propres : Risque de perdre le capital investi en cas d'échec de I'entreprise.
e Dette : Risque de faillite si I'entreprise ne peut pas rembourser ses dettes, mais les fonds
propres ne sont pas directement affectés par les créanciers.

Impact sur la Structure de Capital

Levier Financier (Effet de Levier) Utiliser la dette peut augmenter le rendement des fonds
propres grace a l'effet de levier. Cependant, cela augmente également le risque financier.

Ratio d'Endettement Evaluer comment I'emprunt affecte le ratio d'endettement de I'entreprise
et sa capacité a attirer d'autres investisseurs ou obtenir d'autres crédits a I'avenir.

] ] ] V ] m \
Flexibilite Financiere
Souplesse en Matiere de Paiement
e Fonds Propres : Pas de remboursements fixes requis, offrant une plus grande flexibilité
financiere.
o Dette : Nécessite des remboursements réguliers, ce qui peut limiter la capacité de

I'entreprise a réinvestir dans sa croissance ou a réagir a des opportunités ou des défis
imprévus.

Consideérations Fiscales



Déductibilité des Intéréts Les intéréts payés sur les dettes sont généralement déductibles des
impots, ce qui peut réduire le colt effectif de I'emprunt.

Impot sur les Bénéfices Les bénéfices réinvestis dans I'entreprise peuvent parfois bénéficier
d'incitations fiscales ou de taux d'imposition réduits.

Objectifs a Long Terme

Vision et Stratégie

e Fonds Propres : Idéal pour les projets a long terme avec des rendements élevés
attendus. Permet de garder un contréle total sur I'entreprise.

o Dette : Peut étre préférable pour des besoins de financement a court terme ou pour des
projets avec des flux de trésorerie prévisibles et stables.



Exemple Pratique de Calcul

Supposons que vous ayez besoin de 100 000 $ pour un projet d'expansion et que vous ayez le
choix entre investir vos propres fonds ou emprunter a un taux d'intérét de 5 %.

Scénario 1 : Investissement de Fonds Propres

e Investissement initial : 100 000 $
e Bénéfice net attendu apres un an : 120 000 $
e ROI : \text{ROI} = \frac{(120 000 $ - 100 000 $)}{100 000 $} =20 %

Scénario 2 : Emprunt a un Taux d'Intérét de 5 %

Montant emprunté : 100 000 $

Intéréts annuels : 100 000 $ \times 5 % =5 000 $

Bénéfice net apres paiement des intéréts : 120 000 $ -5 000 $ = 115 000 $

Co(t effectif de I'emprunt apres impo6t (taux d'imposition de 30 %) : 5 000 $ \times (1 -
0,30) =3500%

ROI pour les fonds propres (apres paiement des intéréts) : \text{ROI} = \frac{(115 000 $ -
100 000 $)}{100 000 $} =15 %

Dans cet exemple, investir vos propres fonds donne un ROl de 20 %, tandis que I'emprunt donne
un ROl de 15 % apres ajustement pour les intéréts déductibles des imp6ts. Cela indique que
I'investissement personnel est plus rentable, mais les considérations de risque, de liquidité et de
flexibilité doivent également étre prises en compte.



Les Fonds d'Investissement

La relation standard entre un fonds d'investissement et une entreprise qu'il finance est une
collaboration étroite qui va bien au-dela de la simple injection de capitaux. Une fois
I'investissement effectué, le fonds devient généralement un partenaire actif de I'entreprise,
cherchant a maximiser la valeur de son investissement tout en soutenant la croissance et le
développement de I'entreprise.

Tout commence par une phase de due diligence exhaustive ou le fonds analyse en profondeur les
finances, le marché, et I'équipe de I'entreprise. Apres avoir décidé d'investir, un contrat est signé,
définissant les termes de l'investissement, y compris la participation au capital, les droits de vote,
et les modalités de sortie.

Le fonds apporte des capitaux a I'entreprise, souvent en plusieurs tranches basées sur I'atteinte de
jalons spécifiques. Ce financement peut étre utilisé pour divers besoins tels que I'expansion, la
recherche et développement, ou le renforcement des capacités de production.

En plus de I'apport financier, le fonds d'investissement joue un r6le stratégique crucial. Les
gestionnaires du fonds apportent leur expertise et leurs conseils pour aider I'entreprise a affiner sa
stratégie commerciale, améliorer ses opérations et prendre des décisions cruciales. Ils peuvent
également siéger au conseil d'administration, influencant directement les décisions stratégiques de
I'entreprise.

Le réseau du fonds d'investissement est une autre ressource précieuse pour l'entreprise. Le fonds
peut faciliter des introductions a d'autres investisseurs, clients potentiels, partenaires stratégiques
et experts sectoriels, ouvrant des portes que I'entreprise n'aurait peut-étre pas pu atteindre seule.

La relation est basée sur une communication constante et transparente. L'entreprise doit
régulierement rendre compte de ses performances financieres, de ses progres par rapport aux
objectifs définis et des défis rencontrés. Le fonds d'investissement, en retour, fournit des retours
constructifs et aide a ajuster les stratégies en fonction des évolutions du marché et des conditions
opérationnelles.

Enfin, les fonds d'investissement ont une stratégie de sortie définie. lls cherchent a réaliser leur
investissement en générant un retour substantiel, typiguement dans un horizon de 5 a 7 ans. Cela
peut se faire par une introduction en bourse (IPO), une vente de I'entreprise a un autre acheteur,
ou un rachat par les fondateurs ou les dirigeants actuels de I'entreprise. Cette sortie doit étre
soigneusement planifiée pour maximiser la valeur pour toutes les parties impliquées.

Types de Fonds d'Investissement



1. Capital-Risque (Venture Capital)
e Cible : Startups et entreprises en phase de démarrage avec un fort potentiel de
croissance.
o Nature de l'investissement : Investissement en actions, souvent en échange
d'une participation minoritaire significative dans I'entreprise.
2. Capital-Investissement (Private Equity)
e Cible : Entreprises établies nécessitant des fonds pour I'expansion, la
restructuration ou d'autres initiatives stratégiques.
e Nature de l'investissement : Peut inclure des investissements en actions ou en
dettes, souvent en échange d'une participation significative, voire majoritaire.
3. Fonds de Croissance
e Cible : Entreprises en croissance nécessitant des fonds pour des projets d'expansion
ou des acquisitions.
e Nature de l'investissement : Investissement en actions pour financer des
initiatives de croissance spécifiques.
4. Fonds de Capital-Risque d'Amorcage (Seed Capital)
e Cible : Startups en phase tres précoce, souvent avant la commercialisation de
produits.
o Nature de l'investissement : Investissements en petites sommes en échange de
participations proportionnellement importantes.

Etapes du Processus d'Investissement

1. Recherche et Sélection
Les fonds d'investissement recherchent activement des opportunités d'investissement en
analysant le marché, en étudiant les tendances sectorielles, et en recevant des
propositions d'investissement. Les entreprises intéressées peuvent également contacter
les fonds directement avec des propositions détaillées.
2. Evaluation et Due Diligence
Une fois qu'un fonds manifeste un intérét pour une entreprise, une phase de due diligence
approfondie est lancée. Cela inclut :
e Analyse Financiéere : Examen des états financiers, projections de revenus, marges
bénéficiaires, et flux de trésorerie.
« Evaluation du Marché : Analyse du marché cible, des concurrents, et des
perspectives de croissance.
 Evaluation de I'Equipe : Evaluation des compétences et de I'expérience de
I'équipe de direction.
e Analyse des Risques : Identification et évaluation des risques potentiels.
3. Négociation des Conditions
Apres la due diligence, les termes de l'investissement sont négociés. Cela inclut :
e Montant de l'Investissement : Détermination du montant total que le fonds
investira.
 Evaluation de I'Entreprise : Négociation de la valorisation de I'entreprise.



e Pourcentage de Participation : Définition du pourcentage de I'entreprise que le
fonds recevra en échange de l'investissement.
e Conditions Spécifiques : Clauses spécifiques concernant les droits de vote, les
sieges au conseil d'administration, et les options de sortie.
4. Finalisation et Signature
Une fois les termes négociés, un accord formel est rédigé. Cela peut inclure :
e Contrat d'Investissement : Définissant tous les termes et conditions de
I'investissement.
« Accord d'Actionnaires : Etablissant les droits et obligations des actionnaires.
5. Injection de Capitaux
Apres la signature des accords, les fonds sont transférés a I'entreprise selon les termes
convenus. Les capitaux peuvent étre injectés en une seule fois ou par tranches, en
fonction des jalons définis dans le contrat.
6. Support et Suivi
Les fonds d'investissement ne fournissent pas seulement des capitaux. lls apportent
également :
o Mentorat et Conseils Stratégiques : Assistance en matiere de gestion, de
stratégie et de développement commercial.
e Accés au Réseau : Connexions avec d'autres investisseurs, partenaires
stratégiques, et experts du secteur.
« Suivi des Performances : Evaluation continue des performances de I'entreprise et
ajustements stratégiques si nécessaire.
7. Sortie (Exit Strategy)
Les fonds d'investissement cherchent a réaliser des gains sur leurs investissements apres
une période déterminée, généralement entre 5 et 7 ans. Les stratégies de sortie incluent :
e Introduction en Bourse (IPO) : L'entreprise devient publique et les actions sont
vendues sur les marchés financiers.
o Rachat par une Entreprise : L'entreprise est achetée par une autre société.
o Rachat par les Fondateurs : Les fondateurs ou les dirigeants rachetent les actions
du fonds.
e Vente a un Autre Investisseur : Les actions sont vendues a un autre investisseur
ou fonds.



La Bourse

Pour obtenir un financement par le biais du marché boursier, une entreprise doit d'abord décider
de devenir publique, souvent aprés une évaluation approfondie des avantages et des
inconvénients. Elle engage ensuite des conseillers financiers, des avocats spécialisés en droit des
affaires, et des banques d'investissement pour |'aider dans le processus. Ces banques
d'investissement jouent un réle crucial en souscrivant a I'émission des actions, fixant leur prix et
aidant a trouver des investisseurs.

L'entreprise doit préparer un prospectus détaillé, qui contient des informations completes sur ses
activités, sa structure de gestion, ses états financiers, sa stratégie commerciale et les risques
potentiels. Ce document doit étre approuvé par l'autorité de régulation financiere du pays. Avant
I'approbation, I'entreprise subit un audit financier complet pour garantir la précision de ses
informations financieres.

Une fois le prospectus approuvé, |'entreprise participe a un roadshow pour présenter son projet a
des investisseurs institutionnels et susciter de I'intérét pour ses actions. En collaboration avec les
banques d'investissement, I'entreprise fixe ensuite le prix de ses actions en fonction de la
demande des investisseurs, des conditions du marché et de sa valorisation.

Le jour de l'introduction en bourse (IPO), les actions sont mises en vente sur une bourse publique
et achetées par des investisseurs institutionnels et individuels. Apres I'lPO, I'entreprise devient une
société cotée en bourse, ce qui lI'oblige a se conformer a des réglementations strictes en matiere
de divulgation financiere et de gouvernance d'entreprise, y compris la publication réguliere de
rapports financiers et la communication transparente avec les investisseurs.

Décision d'Entrer en Bourse

La premiere étape consiste pour I'entreprise a décider d'entrer en bourse, une décision stratégique
souvent prise par le conseil d'administration. Cette décision implique une évaluation approfondie
des avantages et des inconvénients, y compris I'acces aux capitaux, I'amélioration de la visibilité et
de la crédibilité, mais aussi les co(ts et les obligations accrues en matiére de conformité et de
reporting.



Sélection de Conseillers et de Banques
d'Investissement

L'entreprise engage des conseillers financiers, des avocats spécialisés en droit des affaires, et des
banques d'investissement pour I'aider dans le processus. Les banques d'investissement jouent un
réle crucial en tant que souscripteurs, aidant a fixer le prix des actions, garantissant la vente des
actions, et aidant a trouver des investisseurs potentiels.

Préparation des Documents d'Inscription

L'entreprise doit préparer une série de documents réglementaires et financiers. Le principal
document est le prospectus, qui fournit des informations détaillées sur I'entreprise, y compris son
historique, sa structure de gestion, ses états financiers, sa stratégie commerciale, et les risques
potentiels. Ce document doit étre approuvé par l'autorité de régulation financiere du pays (en
France, c'est I'Autorité des Marchés Financiers - AMF, aux Etats-Unis, c'est la Securities and
Exchange Commission - SEC).

Audit Financier et Due Diligence

Avant de pouvoir entrer en bourse, I'entreprise doit subir un audit financier complet pour garantir
gue toutes les informations financieres sont exactes et conformes aux normes comptables. La due
diligence est effectuée par les banques d'investissement et les conseillers pour vérifier I'exactitude
de toutes les informations présentées dans le prospectus.

Roadshow

Une fois le prospectus préparé et approuvé, |I'entreprise participe a un roadshow. Durant cette
tournée de promotion, les dirigeants de I'entreprise présentent leur entreprise a des investisseurs
institutionnels et a de grands investisseurs potentiels pour susciter de l'intérét et établir une
demande pour les actions de I'entreprise.



Fixation du Prix des Actions

En collaboration avec les banques d'investissement, I'entreprise fixe le prix des actions a vendre.
Ce prix est basé sur divers facteurs, y compris la demande des investisseurs, les conditions du
marché, et la valorisation de I'entreprise. Le prix doit étre suffisamment attractif pour attirer les
investisseurs tout en maximisant les fonds levés.

Lancement de I'Offre Publique Initiale
(IPO)

Le jour de I'IPO, les actions de I'entreprise sont mises en vente sur une bourse publique, comme la
Bourse de Paris (Euronext) ou le New York Stock Exchange (NYSE). Les actions sont achetées par
des investisseurs institutionnels et individuels.

Post-IPO

Apres I'IPO, I'entreprise devient une société cotée en bourse. Cela signifie qu'elle doit se conformer
aux réglementations strictes en matiere de divulgation financiére et de gouvernance d'entreprise.
Elle doit publier des rapports financiers trimestriels et annuels, et maintenir des communications
transparentes avec les investisseurs et le public.

Exemple de Calculs

Supposons qu'une entreprise veuille lever 100 millions d'euros en vendant 10 millions d'actions. Le
prix de chaque action doit étre fixé a 10 euros pour atteindre cet objectif. Les frais d'émission, y
compris les frais des banques d'investissement, les frais juridiques et autres co(ts associés, sont
estimés a 10 % du montant levé, soit 10 millions d'euros.

e Montant brut levé : 10 millions d’actionsx10 euros=100 millions d’euros10 \text{
millions d'actions} \times 10 \text{ euros} = 100 \text{ millions d'euros}10
millions d’actionsx10 euros=100 millions d’'euros

e Frais d'émission : 100 millions d’eurosx0,10=10 millions d’euros100 \text{ millions
d'euros} \times 0,10 = 10 \text{ millions d'euros}100 millions d’eurosx0,10=10
millions d’euros



e Montant net levé : 100 millions d’euros—10 millions d’euros=90 millions d’euros100
\text{ millions d'euros} - 10 \text{ millions d'euros} = 90 \text{ millions d'euros}100
millions d’euros—10 millions d’euros=90 millions d’'euros



Crowdfunding

Le financement par crowdfunding est une méthode populaire pour les entreprises, en particulier les
startups, pour lever des fonds en sollicitant de petites contributions financiéres de la part d'un
grand nombre de personnes, généralement via des plateformes en ligne.

L'exemple classique de crowdfunding ese celui d'une entreprise qui leve des fonds en prévendant
ses produits via des plateformes comme Kickstarter ou Indiegogo. L'entreprise présente son projet,
fixe des objectifs de financement et offre des récompenses en échange de contributions. Si
I'objectif est atteint, les fonds sont utilisés pour produire et livrer les produits.

Etapes du Financement par Crowdfunding

1. Choisir la Plateforme de Crowdfunding

L'entreprise doit d'abord sélectionner une plateforme de crowdfunding adaptée a ses besoins.
Certaines des plateformes les plus connues incluent Kickstarter, Indiegogo, GoFundMe, et pour
I'equity crowdfunding, Seedrs ou Crowdcube. Le choix de la plateforme dépendra du type de projet,
du montant a lever, et du public cible.

2. Définir le Projet et les Objectifs de Financement

L'entreprise doit clairement définir le projet pour lequel elle souhaite lever des fonds, y compris le
montant exact nécessaire et la maniere dont ces fonds seront utilisés. Les objectifs de financement
doivent étre réalistes et bien justifiés pour convaincre les contributeurs potentiels.

3. Créer une Campagne de Crowdfunding

La campagne doit étre soigneusement planifiée et inclure les éléments suivants :

e Vidéo de Présentation : Une vidéo attrayante et professionnelle expliquant le projet,
I'équipe derriere celui-ci, et pourquoi le projet mérite d'étre financé.

o Description du Projet : Un texte détaillé expliquant le projet, les avantages pour les
contributeurs, et les objectifs de financement.

o« Récompenses et Incitations : Des récompenses pour les contributeurs basées sur le
montant de leur contribution. Cela peut inclure des produits, des services, des mentions
spéciales, etc.

e Durée de la Campagne : Fixer une période durant laguelle les fonds doivent étre levés,
souvent entre 30 et 60 jours.



4. Promouvoir la Campagne

La promotion est cruciale pour le succes d'une campagne de crowdfunding. L'entreprise doit
utiliser divers canaux pour promouvoir la campagne :

e Réseaux Sociaux : Utiliser les réseaux sociaux pour atteindre un large public et
encourager les partages.

o« Email Marketing : Envoyer des emails aux listes de contacts existantes pour solliciter
des contributions.

o Relations Publiques : Obtenir une couverture médiatique pour la campagne via des
blogs, des magazines en ligne, et des influenceurs.

5. Suivi et Communication

Pendant la campagne, il est important de maintenir une communication réguliere avec les
contributeurs potentiels et actuels. Fournir des mises a jour sur I'avancement de la campagne,
répondre aux questions, et remercier les contributeurs pour leur soutien.

6. Atteindre les Objectifs et Finaliser la Campagne

Si la campagne atteint ses objectifs de financement, les fonds sont transférés a I'entreprise
(souvent moins une commission de la plateforme). Si les objectifs ne sont pas atteints, les
modalités de la plateforme déterminent si les fonds sont retournés aux contributeurs ou si une
partie des fonds est quand méme collectée.

7. Livraison des Récompenses et Mise en (Euvre du Projet

Apres la campagne, I'entreprise doit tenir ses promesses en livrant les récompenses aux
contributeurs et en utilisant les fonds levés conformément aux objectifs définis. Une
communication continue est essentielle pour maintenir la confiance et la satisfaction des
contributeurs.

Types de Crowdfunding

Crowdfunding par Récompense (Reward-Based Crowdfunding) Les contributeurs recoivent
des récompenses non financieres, telles que des produits ou des services, en échange de leur
contribution. C'est le type de crowdfunding utilisé par des plateformes comme Kickstarter et
Indiegogo.

Crowdfunding par Prét (Lending-Based Crowdfunding) Les individus prétent de I'argent a
I'entreprise, qui doit étre remboursé avec intéréts. Des plateformes comme LendingClub facilitent
ce type de crowdfunding.



Crowdfunding par Actions (Equity-Based Crowdfunding) Les contributeurs investissent dans
I'entreprise en échange de parts de propriété. Des plateformes comme Seedrs et Crowdcube sont
spécialisées dans ce type de financement, ou les investisseurs obtiennent des actions de
I'entreprise.

Crowdfunding par Don (Donation-Based Crowdfunding) Les individus donnent de I'argent
sans attendre de retour financier ou matériel. C'est souvent utilisé pour des causes caritatives ou
des projets a but non lucratif.



Exemple Pratique

Prenons I'exemple d'une entreprise, EcoTech, qui a besoin de 500 000 $ pour développer une
nouvelle ligne de produits écologiques. Nous allons comparer les colts et les implications de cing
différentes sources de financement : investir ses propres fonds, obtenir un prét bancaire, obtenir
des fonds d'un fonds d'investissement, lever des fonds via le marché boursier, et utiliser le
crowdfunding.

1. Investir Ses Propres Fonds

Si le propriétaire investit 500 000 $ de son propre argent, il n'y a pas de codts financiers directs
tels que des intéréts ou une dilution des actions. Cependant, le colt d'opportunité est le
rendement potentiel qu'il aurait pu obtenir en investissant cet argent ailleurs.

En supposant qu'un investissement alternatif pourrait offrir un rendement annuel de 8 % :

e Colit d'Opportunité : 500 000 $ *8 % = 40 000 $ par an

2. Obtenir un Prét Bancaire

Supposons gue l'entreprise obtienne un prét bancaire de 500 000 $ a un taux d'intérét annuel de 6
% sur cing ans avec des paiements annuels égaux :

e Calcul des Paiements Annuels :
o Montant du prét = 500 000 $
o Taux d'intérét annuel = 6 %
o Durée du prét = 5 ans

En utilisant la formule pour une annuité pour calculer le paiement annuel : PMT=P:r1—(1+r)—nPMT
= \frac{P \cdot r}{1 - (1 + r)~{-n}}PMT=1—(1+r)—nP:r OU :

e PPP =500 000 %
errr=6% /100 = 0.06
e NNN =5

PMT=500,000-0.061—-(1+0.06)—5=30,0001-0.7473=30,0000.2527=118,770PMT = \frac{500,000
\cdot 0.06}{1 - (1 + 0.06)"{-5}} = \frac{30,000}{1 - 0.7473} = \frac{30,000}{0.2527} \approx
118,770PMT=1-(1+0.06)—5500,000-0.06=1-0.747330,000=0.252730,000=118,770

e Colit Total du Prét :



o Paiement annuel =118 770 $
o Total des paiements sur 5 ans =118 770 $ *5 =593 850 %
o Intéréts payés sur 5 ans = 593 850 $ - 500 000 $ =93 850 $

3. Obtenir des Fonds d'un Fonds
d'Investissement

Supposons qu'un fonds d'investissement fournisse 500 000 $ en échange d'une participation de 20
% dans EcoTech.

e Colit de I'Equité :
o Si la valorisation d'EcoTech atteint 2 millions de dollars apres cing ans, la
participation de 20 % du fonds d'investissement vaudrait 400 000 $.

o Colt implicite (dilution) = 400 000 $

4. Lever des Fonds via le Marché Boursier

Supposons qu'EcoTech décide de devenir publique et de lever 500 000 $ via une Offre Publique
Initiale (IPO) en vendant 25 % de la société. Supposons que la valorisation pré-IPO de I'entreprise

soit de 1,5 million de dollars.

e Valorisation Post-IPO :
o Valorisation pré-IPO = 1,5 million $
o Montant levé = 500 000 $
o Valorisation post-IPO = 2 millions $
e Colit de I'Equité :
o Dilution = 25 % de |'entreprise
o Si la valorisation de I'entreprise atteint 3 millions de dollars apres cing ans, la valeur
de la participation de 25 % serait de 750 000 $.
o Codt implicite (dilution) = 750 000 $

5. Utiliser le Crowdfunding

Supposons qu'EcoTech leve 500 000 $ via une campagne de crowdfunding basée sur les
récompenses, offrant des précommandes du nouveau produit comme récompenses. Disons que le
colt de la réalisation de ces précommandes est de 30 % des fonds levés.

e Colit des Récompenses :
o Total des fonds levés = 500 000 $
o Codt de réalisation des récompenses = 30 % * 500 000 $ = 150 000 $



Résumeé des Colts

1. Investir Ses Propres Fonds :

e Co(t d'opportunité par an = 40 000 $

e Colt d'opportunité sur 5 ans = 200 000 $
2. Prét Bancaire :

e Intéréts totaux payés sur 5 ans = 93 850 $
3. Fonds d'Investissement :

e Colt implicite de la dilution des actions = 400 000 $
4. Marché Boursier (IPO) :

e Colt implicite de la dilution des actions = 750 000 $
5. Crowdfunding :

e Colt de réalisation des récompenses = 150 000 $

Conclusion

En fonction de cette comparaison :

e Investir ses propres fonds a un co(t d'opportunité significatif mais aucun co(t financier
direct.

e Un prét bancaire entraine un codt total d'intéréts de 93 850 $, ce qui est inférieur au colt
d'opportunité de I'utilisation de fonds personnels.

e Obtenir des fonds d'un fonds d'investissement ou via une IPO entraine une dilution des
actions, avec des colts implicites respectivement de 400 000 $ et 750 000 $.

e Le crowdfunding semble étre I'option la plus rentable en termes de co(lt direct, avec un
colt de 150 000 $ pour la réalisation des récompenses.



